
Entrepreneurial:
définirson«bon»moment

Vousêtestentéparla créationd’entrepriseetvousvousdemandez
si vousdevezvoustancermaintenant...Jouezà assemblerlessept

piècesdevotrepuzzlepersonnelpourprendrevotredécision.

S
pectredeladette,incertitudes

politiques,ralentissement
delaconsommation,géo-

politique, pénuriedemain-

d’œuvre... Le contextene
paraîtpasfavorableàla création

prise.Etpourtant,lesFrançaisaiment
toujoursautantentreprendre: cesecteur

aleventenpoupedepuisvingtanset le

nombredelancementsdesociétéesten
légèrehausseen2024.Caril n’existeni
momentpropicepourselancerni recette

pourréussir.Votre«bonmoment»,c’est
quandvousdéfinissezetassemblezles
septpiècesdevotrepuzzlepersonnel,

mêmeavecunajustementimparfait.

1 Cherchersonfeu intérieur
Il estessentield’être auclair surce qui

vousanime.Carc’estvotrefeuintérieur
quivouspermetdesurmonterlestem-

pêtes. Alors, quellessontvosmotivations

profondespourentreprendre?Vousêtes

demandeurd’emploietvousvoussentez

dansuncul-de-sacprofessionnel?Vous

étouffezdansvotrevie actuelledesala-

rié ? Vousavezun«projetpassion»qui

vousferaitexprimervos talents? Vous

souhaitezaccroîtrevos revenus,voire

«devenirriche»?Vousêtesenquêtede
reconnaissance?

2 Elaborersongrandprojet
C’estvotrerêve,maismieuxvautle
baliseravecdesdatescrédibleset des

chiffresconvaincants.Et le décrireà

d’entre-3 Recenser

l’aide d’unegrille d’analysecommecelle

des3C deKenichiOhmae(Customers,
Competitors,Company,soit «clients,
concurrents,entreprise»).

sessuper-pouvoirs
Cesontvoscompétencesclés,issuesde

l’expérienceou acquisespardesforma-

tions, indispensablespourmeneràbien

votreprojet.Créativité?Négociation?
Networking?Maîtrisedudigital?

4 Identifiersonécosystème
Avez-vouslesoutiensansfaille devos

proches?Il estessentielenpériodede

vachesmaigres.Etes-vousaccompagné
pardesprofessionnelsdel’entrepreneu-
riat ou unmentor?Avez-vousrepéréle

clubdecréateurs,le réseaud’entrepre-
neurs ou le collectifde free-lancesque
vousrejoindrez? Si l’indépendanceest

unmoteur,la solitudeestunfrein.

5 Devenirlegardien
dutrésor
Quelsmoyensfinancierspouvez-vous

mobiliser?Ferez-vousappelaupremier

businessangeldescréateursd’entreprise,
c’est-à-direàFranceTravail (ex-Pôleem-

ploi), ouàun financementbancaire?

Lèverez-vousdesfondsauprèsd’investis-
seurs ?Rappelez-vousquelesproblèmes

detrésoreriesontl’une descausesprinci-

pales deséchecsentrepreneuriaux.

6 Dompterlemonstre
cachésousle lit
Queredoutez-vousleplussi vouscréez

votreboîte?Le risquefinancier? Lapeur

del’échecetsonimpactsurvotreréputa-

tion ?Lesconséquencessurvotrevie de

familleouvotresanté? Savoirmaîtriser

cemonstrecachéseraessentielpourche-

miner avecle douteet lesincertitudes.

7 Validersoncalendrier
Letyped’entreprisequevouscréerez

doitêtrecompatibleavecvosengage-

ments : empruntsàrembourser,études
àfinancer,etc.C’estpourcelaqu’il existe

demultiplesvoiespourselancer.Entre-

preneur à tempspleinoupartiel(voire

«slasheur»auxplusieursmétiers),so-

ciété ou autoentreprise,entrepreneur
salariéouportagesalarial...

Bref,pourentreprendre,chacunsa

route,chacunsonchemin,chacunson

calendrier.C’estuneaventurepassion-

nante quivousattend.

Alain Bosetti
Serialentrepreneur,cofondateur

duSalonSME*, dédiéauxcréateurs
d’entrepriseet auxentrepreneurs.
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